
Struktur eines
Businessplanes

(1) Executive
Summary

Kurzer Überblick über die
Hauptpunkte des Businessplans;
Key question: Ist es wert, diesen
Businessplan überhaupt zu
lesen?

(2)
Produkt/Leistung

Erklärung und Beschreibung des
Produkts bzw. der angebotenen
Leistung; key question: Löst das
Produkt oder die Dienstleistung
ein Problem beim Kunden?

(3)
Markt/Wettbewerb

Analyse von Markt und
Wettbewerb; Key question: Wie
groß ist der Markt, auf dem ich
mich bewegen möchte? Wer sind
meine Wettbewerber und wie
stellen die sich dar? Wie kann ich
Marktanteile erhalten?

(4) Geschäftsmodell
und Organisation

Beschreibung des eigenen
Geschäftsmodells und der
Organisation. Key question: Wie
verdiene ich mein Geld und kann
ich das organisatorisch?

(5) Marketing
& Sales

Marketingplan und
Vertriebskonzept. Key question:
Wie erwecke ich das
Kundenbedürfnis und wie halte
ich meine Kunden?

(6)
Finanzanalyse

Umsatz und Ertragsvorschau;
Investitionsplanung,
Finanzplan;
Kostenplanung;Personalplanung.
Key questions: Wie viel Geld
wird verdient und reicht der
Verdienst aus?

(7) Chancen &
Risiken

Stärken Schwächen Analyse - SWOT

(8) CANVAS
Visualisierung

Komprimierter Überblick durch
Anwendung des Businessmodells
"Canvas"

tool für strategisches
management and
entrepreneurial
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